证券代码：300326                                   证券简称：凯利泰

上海凯利泰医疗科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                         编号：2016-03
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华夏基金管理有限公司   投资研究部  杨扬
华夏基金管理有限公司   投资研究部  张钧

农银汇理基金管理有限公司   投资部基金经理  张峰
农银汇理基金管理有限公司   投资部基金经理  徐治彪

国金证券股份有限公司  医药产业研究中心  医药研究员  孙笑悦

广发证券股份有限公司  发展研究中心  医药行业分析师  马帅

	时间
	2016年5月6日

	地点
	易生科技（北京）有限公司

	上市公司接待人员姓名
	上海凯利泰医疗科技股份有限公司董事、易生科技（北京）有限公司 董事长 汪立

上海凯利泰医疗科技股份有限公司  董事会秘书 丁魁

易生科技（北京）有限公司  副总经理  赵迎红

	投资者关系活动主要内容介绍

	详见附件

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年5月6日


投资者调研会议记录
时间：2016年5月6日下午14：30-16：30
地点：易生科技（北京）有限公司
调研人员：
华夏基金管理有限公司   投资研究部  杨扬

华夏基金管理有限公司   投资研究部  张钧

农银汇理基金管理有限公司   投资部基金经理  张峰

农银汇理基金管理有限公司   投资部基金经理  徐治彪

国金证券股份有限公司  医药产业研究中心  医药研究员  孙笑悦

广发证券股份有限公司  发展研究中心  医药行业分析师  马帅
公司参加人员：
上海凯利泰医疗科技股份有限公司董事、易生科技（北京）有限公司董事长 汪立

上海凯利泰医疗科技股份有限公司  董事会秘书 丁魁

易生科技（北京）有限公司  副总经理  赵迎红
公司董事会秘书丁魁首先向调研人员介绍了公司特别是子公司易生科技（北京）有限公司近年来的基本发展情况。
1、请问心脏支架目前的市场价格，竞争降价和政策降价的最新情况？ 

（1）现在是趋势是阳光招标,目前北上广这几个比较大的市场还没有招标。北京虽然没有招标支架，但是北京阜外医院等一些大的医院部分科室做了医院的招标，形式类似。

（2）如果终端价格继续下降，原则上出厂还得降价，这个对于所有厂商都是一样的，大家没有价格上的勾兑的必要，比拼终端市场的竞争能力。
2、基于易生科技心脏支架的销量，在当前的销量基础上每年有没有什么新的临床推广上的问题？北京阜外医院用的似乎还主要是美敦力、雅培的为主，能否简单阐述下这个现象与进口替代趋势之间的矛盾？另外，关于目前主要的心脏支架厂商的竞争格局是怎样的，具体厂家市场份额这些年有什么样的变化？

（1）PCI手术量的增速还是比较稳健的，10%~20%的增长，行业并没有见顶的迹象。

（2）关于医院进货和竞争：

目前很多医院，只允许一个公司一个产品，阜外、安贞、301、协和这些规模比较大的医院一般情况下一个厂商只能进入一个产品。 

大医院进口产品的用量相对而言是比较稳定的，进口产品在全市场的比例约为30%左右，这几年竞争格局变化不大，进口替代的过程已经完成。
3、公司收购易生科技后，生产成本有无降低？

（1）生产成本：公司收购易生科技之后，最早开展整合提升的就是生产环节，公司引入经验丰富的专业团队，改进了生产工艺，获得了很好的效果，具体包括：1）大大降低了脱载率；2）解决了生产环境湿度问题；3）改善了远端涂层工艺，大大增加通过性；4）单位成本从600多降低到300多。公司当前车间有10~15万根/年的生产能力。

4、介绍下骨科行业的基本情况？
（1）创伤是突发性的，脊柱和关节多为老年性慢性的疾病。国内市场约40%是国产的，其他都是进口的，其中脊柱的国产化率较高，关节和脊柱的国产化率更低一些。全球骨科约400亿美金，每年8-10%的增长，国内市场约130-150亿左右，每年18-20%的增长。

（2）行业集中度在未来几年会越来越高，前十家的骨科公司都有资本动作，或者被收购，后者被大的投资机构投资，在资金层面，大的骨科公司都有比较大的资金支持。除了资金方面以外，招标采购、医保定价、学术推广等也会让行业集中度提升。国内的市场需求足够的大。

(3)骨科因为产品品种和规格比较多，价格压力比支架相对小一些。
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